Vorbereitung: schick anziehen, gut fiihlen, licheln, ggf. aufstehen

nHallo Kundenname, hier ist Vorname Nachname von proWIN! Wie schén, dass ich dich gleich
erreiche.*

nHast du eben 5 Minuten Zeit fiir mich?“ (Antwort nicht abwarten) ,,ich wollte nur mal eben hé-
ren, welche Produkte aus der Tasting Box du schon ausprobiert hast und wie Deine bisherige
Erfahrung damit ist?*

Falls sie jetzt sagt, sie hat gerade keine Zeit: ,,Okay, wann bist du entspannt und hast 5 Minuten
Zeit fir mich am Telefon?“ ,,Prima, dann héren wir uns wieder, ich freu mich.*

Variante 1: Kundin berichtet von ihren tollen Erlebnissen

Antwort: ,,Oh klasse, das freut mich riesig! Du bist ja richtig begeistert!*

Ziel Einzelberatung: Meine liebe, was ich dir unbedingt erzihlen wollte: es gibt noch tolle
weitere Produkte in der Time Serie, die du ganz unverbindlich einmal testen kannst. ich kom-
me gern zu Dir nach Hause, alles was du brauchst ist eine halbe Stunde Zeit, ich bringe alles
weitere mit zu deiner personlichen Wellness-Auszeit. Wann passt es dir besser? Donnerstag
oder Freitag?

Ziel Partybuchung: Was meinst du, kennst du ein paar liebe Menschen, die das auch kennen-
lernen sollten? Wenn du meine Gastgeberin wirst kann ich direkt das tolle FILL Serum aus der
Time Linie (oder 30€ Gutschein Wunschprodukt) schenken und hast die Méglichkeit auf weite-
re Geschenke bei deiner Vorfithrung. Wann passt es dir besser? 20.xx. oder 22.xx.?

Ziel Job vorstellen: Hast Du schonmal driber nachgedacht einfach mit Deiner Begeisterung
fur die Produkte ein bisschen Geld nebenbei zu verdienen? Wann hast du eine Stunde fiir mich
Zeit? Bei einem Kaffee/Tee erzihle ich dir was zur Chance proWIN und ich bringe dir direkt die
aktuellen Angebote mit. Wann passt es Dir besser? Dienstag oder Mittwoch?

Variante 2: ,,0h, die Box liegt hier noch. Ich hatte noch keine Zeit/ Ich wusste gar nicht mehr,
wie die Produkte anzuwenden sind.*

Antwort: ,Deshalb rufe ich Dich heute an. J Ich helfe dir und komme gern einmal bei dir vorbei,
ich zeige es dir und wir benutzen sie zusammen.

Gemeinsamer Termin ja : ,Wann passt es dir besser? Montag oder Dienstag?*

Méchte erstmal selbst probieren: Okay, ich erklire dir gern eben am Telefon und gebe dir ein
paar Tipps, was du damit machen kannst. In 10 Tagen rufe ich dich wieder an und du kannst mir
von Deinen Erfahrungen berichten. Ich bin schon total gespannt.

AbschluBfrage: Kann ich sonst noch etwas fir Dich tun heute?

Verabschiedung: Ich freue mich auf unseren Termin/ Danke, dass du dir kurz Zeit genommen
hast. Viel SpaB mit Deinen Produkten!
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