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— Auch wenn Selbststindige in aller
Regel viel arbeiten, haben sie gegeniiber
Angestellten doch einen sehr grofien
Luxus: frei iiber ihre Zeit bestimmen zu
konnen. Fiir Nicole Koch-Landau, die
von allen liebevoll ,,Nicci“ genannt wird,
ist dieser Luxus eine der wertvollsten Er-

Hat ihr Rundum-Wohlfiihlpaket gefunden

um all das in ihr Leben zu holen, was ihr
wichtig ist — in Nicoles Worten ,,ihr Rund-
um-Wobhlfithlpaket*

Die wichtigsten Personen in diesem ,,Pa-
ket sind natiirlich ihr Mann Markus sowie
ihre zwei Kinder Luis (8 Jahre) und Emma

den Verkauf von 100 Sweetheart-Mikrofa-
sertiichern eine 500-Euro-Spende fiir den
Kindergarten zusammenbekommen. Ich
war im Forderverein und habe natiirlich
auch zwei Tiicher gekauft®, erzahlt Nicole
von ihrer ersten proWIN-Erfahrung. Die
studierte Betriebspddagogin, die damals in

.MEIN TEAM WEISS, DASS ICH 24/7 FUR ALLE DA BIN."

rungenschaften, die ihre Vertriebstitig-
keit fiir proWIN mit sich gebracht hat.

Wenn man Nicole mit wenigen Attributen
beschreiben miisste, dann wiirden Frei-
heitsliebe, Reiselust, Offenheit fiir Neues
und ihr riesengrofles Herz fiir alles, was
mit sozialer Arbeit und der Hilfe fiir Be-
nachteiligte zu tun hat, an erster Stelle
stehen. Diese Eigenschaften sind es auch,
die sie daftir priadestinieren, bei proWIN
erfolgreich zu sein. Sie hat dort einfach
das optimale Umfeld fiir sich gefunden,

(4 Jahre). Wiahrend Ehemann Markus, der
als Kunststofftechniker im Auflendienst
arbeitet, sie sowohl mental als auch rein
praktisch bei allen proWIN-Belangen voll
unterstiitzt, sind es die Kinder gewesen,
die den Vertriebs-Stein sozusagen ins Rol-
len gebracht haben.

Es war im Jahr 2014, als ihre spétere For-
derin und Fithrungskraft Michelle Nafzi-
ger-Kirkpatrick ein proWIN-Charity-Pro-
jekt fiir den Kindergarten von Luis und
Emma initiierte. ,,Michelle wollte durch

Vollzeit als Leiterin einer Einrichtung fiir
sozial benachteiligte Kinder und Jugend-
liche arbeitete, war sehr angetan von Mi-
chelles sozialem Engagement. Und nicht
nur das - sie wurde im Lauf der Zeit zu
einer sehr guten proWIN-Kundin.

Allerdings war Nicole damals weit ent-
fernt von dem Gedanken, selber fir pro-
WIN zu arbeiten. Thre Arbeit erfiillte sie
voll und ganz; es war ja nicht nur ein Job,
sondern eine Herzensangelegenheit. Sie
war nicht offen fiir neue Berufswege, und
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> Nicoles Erfolgsteam

deshalb dauerte es weitere zwei Jahre, bis
Nicole sich fiir eine Vertriebstatigkeit bei
proWIN entschied. Michelle, die sie in
dieser Zeit schon ofter darauf angespro-
chen hatte, kassierte regelmédflig ein Nein.
Die beiden Frauen sahen sich damals fast
jeden Tag im Kindergarten. Als sich dann
aber Tochterchen Emma ankiindigte, be-
gann Nicole, die Arbeit von Michelle mit
anderen Augen wahrzunehmen: ,,Ich habe
an Michelle gesehen, wie schon das Leben
sein kann, wenn man zwei Kinder hat und
sich die Zeit frei einteilen kann.*

Ein Luxus, den sie als Vollzeit-Angestellte
nicht hatte und als junge Mutter schmerz-
lich vermisste. Und sie konnte sich noch
sehr gut daran erinnern, wie sich freie Zei-
teinteilung anfiihlte. Denn bevor sie die
Leitungsposition annahm, war sie einige
Jahre Freelancerin bei Motorsport-Veran-
staltungen. Als dann T6chterchen Emma
geboren wurde und in dem einen Jahr
Elternzeit, das sie nahm, auch der Geld-
beutel enger geschniirt werden musste,
kam sie wieder mit Michelle ins Gesprich.
Die guten Verdienstmoglichkeiten bei
proWIN kamen nun auch mit ins Spiel:
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»Mensch Nicole, du bist so eine gute Kun-
din und kaufst so viel. Mach doch ein biss-
chen nebenbei, war erneut Michelles Rat.
Ein Rat, der nun endlich auf fruchtba-
ren Boden fiel und fir den Nicole heute
mehr als nur dankbar ist: ,,Dafiir, dass sie
nie aufgegeben hat und ich nach 3 Jahren
dann endlich die Chance proWIN ergrif-
fen habe, bin ich Michelle lebenslanglich
zu Dank verpflichtet! Und ich nehme mich
fiir mein Team immer als Beispiel: ,Bleibt
dran, wenn ihr ein Nein kassiert! Nicole
besprach sich mit Markus, und die bei-
den trafen einen Entschluss: Sie wiirden
gemeinsam zur Startakademie fahren, da-
mit Nicole nichts unterschrieb, was ihr im
Nachhinein leidtun konnte.

Dies war allerdings eine Vorsichtsmafinah-
me, {iber die Nicole heute nur schmunzeln
kann: ,,Markus hat das Vertriebskonzept
viel schneller kapiert und war gleich mehr
als nur begeistert®, lacht sie. Wieder zu-
hause, ging dann alles Schlag auf Schlag.
Nicole unterschrieb im Herbst 2016 den
Vertriebsantrag und trat gemeinsam mit
Markus voll aufs Gaspedal. ,,Seitdem hat-
ten wir jedes Jahr Beforderungen und tolle

Reisen, wie beispielsweise Afrika® berich-
tet sie — verdienterweise schwingt da auch
eine Portion Stolz in ihrer Stimme mit.
Denn sie hatte bis zum Ende des Eltern-
jahres nur noch drei Monate fiir Vollgas -
danach wartete ihre Vollzeitstelle wieder
auf sie.

Trotz dieser beruflichen Doppelbelas-
tung und des Familienlebens mit zwei
Kleinkindern haben Nicole und Markus
es geschalfft, innerhalb weniger Jahre Ver-
triebsleitung zu werden. Was Nicole be-
sonders angespornt hat, war der Gedanke,
Fithrungskraft zu sein: ,,Menschen zu ent-
wickeln, sie zum Erfolg zu fiithren, das ist
mir noch wichtiger als der reine Produkt-
verkauf*, erzéhlt sie. Thr Studium war eine
gute Basis dafiir, wie sie sagt, und dabei
macht sie gleichzeitig ein grofies Kompli-
ment an proWIN: ,Von den proWIN-Se-
minaren konnen sich die Unis noch eine
Scheibe abschneiden!®

Zu Beginn der Corona-Pandemie hat sich
Nicole entschlossen, ihre verbliebene El-
ternzeit zu nehmen, um mehr Zeit fiir die
Kinder zu haben. Thr soziales Engagement



Was gibst Du Deinen Wollern mit auf den Weg? Womit motivierst Du sie?

Was macht proWIN Deiner Meinung nach so erfolgreich?

Deine Lieblingsprodukte?

ICH VERLIEBE MICH IMMER WIEDER
NEU IN UNSERE PRODUKTE."

wird sie natiirlich trotzdem weiterfith-
ren, das steht jetzt schon fest. Der soziale
Gedanke ist in der Familie Koch-Landau
so ausgepragt, dass sich der kleine Luis
zu seinem Geburtstag nur ein Geschenk
wiinschte - das, was er sonst noch bekom-
men hitte, sollten seine Eltern an soziale
Projekte spenden. Und Nicole will zu-
kiinftig einen Teil ihrer Gewinne in eigene

soziale Projekte stecken. Dass sie damit
langgehegte Triume verwirklichen kann,
ist ein besonders wichtiger Grund, warum
proWIN ihr ,Rundum-Wohlfiihlpaket®
geworden ist.

Auf Reisen werden die Koch-Landaus
natiirlich auch gehen, und zwar in jeden
Ferien. Seit proWIN in ihr Leben Einzug

gehalten hat, ist auch das méglich. Nico-
le, die frither oft allein mit dem Rucksack
durch die Welt reiste und ein grofler Asi-
en-Fan ist, hat damit ihr Glickspaket aufs
Perfekteste geschniirt — und wird dafir
sorgen, dass dieses Gliick noch auf viele
andere Menschen trifft, damit sie dann
auch ihre eigenen Wohlfiihlpakete packen
konnen.




